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Uvod

Skumanie oblasti financovania MSP, vratane mikropodnikov a za¢inajucich podnikov je
vyznamne dolezité aj s ohl'adom na situdciu na trhu v suvislosti s r6znymi vlnami pandémie.
Niektoré firmy sa dostali do existencnych podmienok, kedy potreba financovania najmé
prevadzkovych ndkladov bola najviac¢Sou prioritou, na druhej strane pre Cast’ podnikatel'ov
priniesli zmeny na trhu nevidané moznosti expanzie, o sa viazalo na potrebu ziskavania
finan¢nych zdrojov pre investicie. Taktiez na trhu, ktory je v pohybe neustale vznikaja nové
firmy, ktorych ambiciou je realizovat’ prilezitosti v uz definovanych segmentoch alebo vytvorit
segmenty uplne nové. Aj na Slovensku sme svedkami roznych disruptivnych modelov, ktoré
v priebehu mesiacov dokazu zmenit’ kategoriu trhu do ktorej prenikli, ¢i uz vyhodnou cenou
alebo radikalnym zvySenim pridanej hodnoty pre kone¢ného zakaznika.

Podnikatelia sa dnes na Slovensku moézu uchadzat’ o skuto¢ne vel’ké mnoZstvo alternativ,
ktoré im prinesu potrebné finanéné zdroje. V poslednych rokoch sa ako zdroj financovania, a to
nielen zaéinajucich spolo¢nosti, stali investori.

Prave pristupom MSP k financovaniu sa zaoberal tento prieskum, ktory mapoval postoje,
skusenosti, potreby financovania malych a strednych podnikatel'ov na Slovensku. Hlavnym
cielom prieskumu bolo zhodnotit’ pristup MSP k moznostiam a formam financovania ich
podnikania. Prieskum tiez vyhodnotil, aké zdroje externého financovania podnikatelia
vyuzivaju a na aky Ucel. Prieskum sa takisto zameral na preferencie a predpoklady mozného
externého financovania malych a strednych podnikatelov Vv buduicnosti. Projekt hodnotil
U malych a strednych podnikatel'och aj limitujuce faktory financovania ich podnikatel'skych
aktivit. Prieskum sa zaoberal aj postojmi malych a strednych podnikatel'ov k nedostatoénym
moznostiam kapitalového a dlhového mimo bankového financovania. Cenné informacie
V rdmci projektu boli nazbierané aj v oblasti dopadov pandémie na podnikanie, ako aj v ramci
vzdeldvania firiem.

Prieskum bol realizovany formou telefonickych rozhovorov v mesiacoch oktober-
november 2021 na celkovej vzorke 1 004 malych a strednych podnikatelov. Zber udajov
realizovala spolo¢nost’ Actly s.r.o. Respondenti prieskumu boli predstavitelia podnikatel'skych
subjektov s rozhodovacou pravomocou, teda majitelia firiem, generdlni riaditelia, vykonni
riaditelia alebo kompetentni pracovnici povereni odpovedat’ na otazky asu zodpovednou
osobou vo firme s rozhodovacou pravomocou.
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1. Charakteristika skimanej vzorky MSP

Sktiimanu vzorku malych a strednych podnikov, ktoré sa zucastnili prieskumu realizovaného
v roku 2021 mozno roz€lenit’ na zéklade nasledujtcich kategorii:

e pravnej formy;

e velkosti (podl'a poctu zamestnancov);

e regionalnej prislusnosti (na urovni regionov NUTS 3);

e odvetvia, v ktorom vykondvaju hlavnua ¢innost’ podnikania (podl’a Statisticke;j
klasifikacie ekonomickych ¢innosti SK NACE);

e dizky podnikania a Zivotného cyklu podnikania

e priemernych ro¢nych trzieb

Z celkovej vzorky 1 004 MSP tvorili $tvrtinu (25,0%) fyzické osoby — podnikatelia a tri
Stvrtiny MSP — pravnické osoby (75,0%). V rdmci MSP — pravnickych 0s6b dominovali
spolo¢nosti s ru¢enim obmedzenym so 71,8% zastlipenim. V niz8ej miere boli vo vzorke
zastipené akciové spolocnosti (2,7%) a spolo¢nosti inej pravnej formy (0,5%), do ktorej mohli
byt zaradené verejno-obchodné spolo¢nosti, komanditné spolo¢nosti, druzstva, jednoduché
spolo¢nosti na akcie a d’alsie.

Graf ¢. 1: Oslovené MSP podla pravnej formy

Aka je pravna forma Vasej firmy?
2,7% 0,5%

m Zivnostnik

® Spolocnost s ruéenim
obmedzenym

Akciova spoloénost

Ind forma (napr. druzstvo,
komanditna spolocnost, verejno-
obchodna spoloénost, jednoducha
spolo¢nost na akcie)

N =1 004 respondentov

V cleneni podla velkostnych kategoérii boli v prieskume najpocetnejSie zastupené
mikropodniky (t. j. podniky s po¢tom zamestnancov niz$im ako 10), ktoré predstavovali 70,1%
celkového poctu respondentov. Pitinu respondentov (19,9%) tvorili malé podniky (10 — 49
50 az 249, ato s hodnotou 10,0 %. Podnikatel'ské subjekty bez zamestnancov tvorili 25,0 %
zo vsetkych oslovenych MSP.
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Graf ¢. 2: Skiimané MSP podl’a vel’kostnych kategorii

Kol'ko zamestnancov ma Vasa firma?

= Mikropodnik (0-9)
= Maly podnik (10-49)

Z pohladu regiondlneho zastipenia MSP ktoré sa zucastnili prieskumu boli oslovené
podnikatel'ské subjekty so sidlom vo vSetkych krajoch SR. Najpocetnejsie zastiipenie mali MSP
sidliace v Bratislavskom kraji, ktorych podiel na celkovom pocte oslovenych respondentov
predstavoval 29,2%. Zastipenie MSP z ostatnych krajov bolo relativne vyrovnané — v intervale
od 8,4 % do 11,7%.

Graf ¢. 3: Regionalna prislusnost’

V ktorom okrese sidli Vasa firma?

pratisivsly [ 29.2%
Zilinsky [ 11,7%
Presovsky _ 11,2%
Nitriansky _ 11,1%
Kosicky [N 10,2%
Trnavsky _ 9,3%
Banskobystricky _ 9,2%
Trenciansky _ 8,4%

Stredny podnik (50-249)
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Skimana vzorka MSP pozostavala v prevaznej miere z podnikatel'skych subjektov
vykonavajucich hlavnu podnikatel'ski ¢innost v odvetvi obchodnych sluzieb (29,2%) a
obchodu (24,9%). V ostatnych sektoroch bolo zastipené stavebnictvo (11,5%), priemysel
(11,3%) adoprava ainformacie (9,0%). Podiel podnikatel'skych subjektov v ostatnych
odvetviach bol vyrazne niz$i. Najnizsi podiel MSP, ktoré sa zucastnili prieskumu podnikalo
Vv odvetvi ostatnych sluzieb (7,1%) a ubytovania a stravovania resp. pddohospodarstva (3,6 %).

Graf ¢. 4: PodPa odvetvia

Ktora z nasledovnych ¢innosti je vo Vasom podnikani v si€asnosti hlavna
(podla statistickej klasifikacie ekonomickych Cinnosti SK NACE)?

3,6%
m P6dohospodarstvo
7,1% ® Priemysel
= Stavebnictvo
o ﬁ = Obchod
= Doprava, informacie

Ubytovanie a stravovanie

Obchodné sluzby

24,9% L s
Ostatné sluzby

3,6%

V &leneni podla dizky podnikania bola vzorka MSP zloZena prevazne z respondentov
s dlhoro¢nymi skusenost'ami v podnikani — viac ako polovicu (52,7 %) respondentov tvorili
MSP posobiace na trhu viac ako 10 rokov. Takmer Stvrtinu (24,8%) tvorili mladi podnikatelia
podnikajuci menej ako 3 roky. Vzorku d’alej doplnili MSP podnikajice 3 az 5 rokov (15,1 %)
a MSP podnikajuce 5 az 10 rokov (7,4 %).
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Graf ¢. 5: DiZka podnikania

Kedy bola zaloZzena Vasa firma?

= Menej ako 3 roky
= Od 3 do 5 rokov
= Od 6 do 9 rokov

52,7% 10 a viac rokov

Z hl'adiska Zivotného cyklu podnikania boli najviac zastupeni podnikatelia vo faze zrelosti
(47,2%), naopak vo faze utlmu podnikania bolo 16,2%, vo faze d’alSieho rastu ,,expanzie*
12,9%. Vo faze prvotného rastu takmer desatina podnikatelov (9,0%) ana Urovni zacatia
podnikania 3,6%.

Graf ¢. 6: Faza Zivotného cyklu

V akej faze zivotného cyklu sa nachadza v suc¢asnosti Vasa firma?

Faza zrelosti — stabilna vykonnost podniku _ 47,2%
Faza utlmu podnikatelskej aktivity - 16,2%

Expanzia — dalsi rast ako dosledok zavddzania
novych produktov alebo prenikania na nové - 12,9%

trhy
Neviem - 11,1%

Zaciatocny rozvoj — prvotny rast podniku po
e xs . 9,0%
zacati cinnosti

Zacatie podnikatelskej ¢innosti - produkt, sluzba
- . 3,6%
zatial neobchodovana

N =1 004 respondentov
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Podl'a priemernych ro¢nych trzieb boli najviac zastipeni podnikatelia, ktorych trzby boli
deklarované v intervale do 20 tis. EUR (62,8%), vintervale ro¢nych trzieb medzi
20 a 50 tis. EUR bolo vo vzorke 14,4% subjektov a v rozmedzi od 50 do 100 tis. EUR bolo
zastipenie naurovni 12,4%. Len minimalny podiel predstavovali MSP s trzbami
nad 2 mil. EUR (0,6%).

Graf ¢. 7: Aké priemerné ro¢né trzby dosahuje Vasa firma?

Aky priemerné trzby dosahuje Vasa firma?

= Od 0 do 20 000 eur

= Od 20 001 do 50 000 eur

= Od 50 001 do 100 000 eur

= Od 100 001 do 500 000 eur
0Od 500 001 do 2 000 000 eur

Viac ako 2 000 0000 eur

N =1 004 respondentov
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2. Rozbeh podnikania

2.1 Aké financ¢né zdroje ste vyuZili na zaciatok svojho podnikania? (Otazka
¢.1)
Viac ako tri Stvrtiny (77,8%) podnikatel'ov vyuzili na zaiatku podnikania vlastné finanéné

zdroje, menej ako pétina uspory inych ¢lenov rodiny (16,6%) a desatina MSP vyuzila bankovy
uver. Ostatné finan¢né zdroje, ktoré boli vyuzité na zaciatku podnikania su uvedené v grafe.

Graf ¢. 8. Aké finan¢né zdroje ste vyuzili na zaciatok svojho podnikania?

Aké financné zdroje ste vyuzili na zaciatok svojho podnikania?

Vlastné uspory _ 77,8%
Uspory inych ¢lenov rodiny - 16,6%
Bankovy uver - 10,9%
Leasing . 8,5%

Prispevok na zacatie podnikania z Uradu prace . 7,9%

Neformalna p6zicka od zndmych alebo
, , 7,2%
pribuznych

Finanéné zdroje od investora / investorov I 3,8%
P6Zi¢ka od inej firmy / institucie ‘ 0,3%
Neviem  0,0%

Iny zdroj (uvedte)  0,0%
N =1 004 respondentov

2.2 Kolko finan¢nych prostriedkov ste potrebovali na rozbeh Vasho
podnikania? (Otazka ¢.2)

Takmer dvom patindm MSP (36,9%) stacilo na rozbeh podnikania menej ako 5 000 EUR,
viac ako Stvrtina (26%) potrebovala na rozbeh podnikania od 5001 do 15 000 EUR. Viac ako
patina MSP (21,6%) potrebovala na rozbeh od 15 001 do 25 000. Priblizne kazda desiata firma
Vv danej kategorii potrebovala na zaciatok podnikania od 25 001 do 100 tisic EUR.

11
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Graf ¢. 9: Kolko finan¢nych prostriedkov ste potrebovali na rozbeh Vasho podnikania?

Kol'ko finan¢nych prostriedkov ste potrebovali na rozbeh Vasho
podnikania?

3,6% 0,3%

m Menej ako 5 000 €
® 0Od 5001€do 15000 €
= Od 15001 € do 25 000 €

= Od 25001 € do 100 000 €

0d 100 001 € do 250 000 €
” Viac ako 250 001 €
N = 1004 respondentov
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3. Externé zdroje

3.1 Predstavuje pre Vasu firmu ziskavanie externych zdrojov financovania
prekazku pre fungovanie a rozvoj Vasej firmy? (Otazka ¢. 3)

Pre takmer polovicu MSP (46,8%) nepredstavuje ziskanie externych zdrojov financovania
pre fungovanie a rozvoj firmy prekazku, ¢o sved¢i aj o efektivnom dosahovani parametra
pracovného kapitalu. Naopak pre 44,7% MSP to prekazka je, z toho pre 14,2% je to vazna
prekazka a pre 8% je to rozhodujuca prekazka. Stavisiet’ to moze s potrebou financii pre rozvoj
firmy, ako aj pre rieSenie problémov na strane pracovného kapitalu.

Graf ¢. 10: Ziskavanie externych zdrojov financovania

Predstavuje pre Vasu firmu ziskavanie externych zdrojov financovania
prekazku pre fungovanie a rozvoj Vasej firmy?

® Nie je to Ziadna prekdazka

® Je to len mierna
prekazka
= Je to vaZna prekazka

Je to rozhodujuca
prekazka

Nevie / Nechce
odpovedat

N = 1004 respondentov

3.2 Aké zdroje externého financovania vyuzivala Vasa firma v priebehu
predchadzajicich 12 mesiacov? (Otazka ¢.4)

Takmer polovica (49,4%) MSP nevyuzila ziadne externé zdroje financovania pre ucely
svojho podnikania v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov. NajcastejSim zdrojom externého
financovania bolo povolené preCerpanie na beznom ucte 15,9%, druhym najéastejSim zdrojom
extern¢ho financovania bol bankovy Gver 15,4%. S tesnym odstupom skon¢il v ramci odpovedi
respondentov leasing, ktory uviedlo 15% respondentov.
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SBA

Graf ¢. 11: Aké zdroje externého financovania vyuZzivala Vasa firma?

Aké zdroje externého financovania vyuzivala Vasa firma v
priebehu predchadzajucich 12 mesiacov?

Nevyuzili sme Ziadne externé zdroje

Povolené precerpanie na beznom ucte
(kontokorent)

Bankovy uver (okrem povoleného precerpania na
beZznom ucte)

Leasing

Avev

Ostatné po6Zicky (od podnikov, pribuznych a
priatelov)

Podpora z verejného sektora (granty, dotacie,
prispevky, ndvratna pomoc)

Kapitalové financovanie (predaj akcii vlastnej
firmy, vklad investora do zakladného imania...

Dlhové financovanie (vydanie/emisia
podnikovych dlhopisov)

Iné (uvedte)

49,4%

15,9%

15,4%

15,0%

11,9%

P

I 2,6%

I 1,7%
N = 1004 respondentov

3.3 V pripade, Ze ste ziadali v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov
0 bankovy tver z komercnej banky, do akej miery ste boli GispeSny?

(Otazka &. 5)

Takmer tri Stvrtiny MSP (72,1%) neziadalo v poslednom roku o bankovych tuver. Takmer

desatina (9,4%) z podnikatel'ov, ktori Ziadali

ouver, boli aj plne uspokojeni a naopak

neuspokojeni Ziadatelia boli na irovni takmer desatiny (9,8%).
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Graf ¢. 12: Uspesnost’ s bankovym tiverom za poslednych 12 mesiacov

V pripade, Ze ste zZiadali v priebehu predchadzajlcich 12
mesiacov o bankovy uver z komercnej banky, do akej miery ste
boli uspesSny?

2,7%

= Ziadali sme a boli sme plne
uspokojeni

m Ziadali sme a boli sme
CiastoCne uspokojeni

u Ziadali sme, ale boli sme
neuspokojeni

NeZiadali sme o bankovy Uver

72,1%

Nevie / Nechce odpovedat

N = 1 004 respondentov

3.4 'V pripade, Ze ste neboli uspokojeny so svojou Ziadost’ou o bankovy uver,
aké boli dovody zamietnutia? (otazka ¢.6)

NajcastejsSim dovodom neuspokojenia so ziadostou o uver MSP (39,6%) uviedli
respondenti nedostatok vlastnych zdrojov, druhym v poradi uvadzanym dévodom u MSP ktori
ziadali o Giver bolo prave jeho nedostato¢né zabezpecenie (33,3%).

Graf ¢. 13: Dovody zamietnutia bankového uveru

V pripade, Ze ste neboli plne uspokojeny so svojou Ziadostou o bankovy
uver, aké boli dovody zamietnutia?

5,0%
6,9% = Nedostatocné zabezpecenie
5,7% . .
) ‘ m Nedostatok vlastnych zdrojov
= Slaby Uverovy rating
9,4%

= Nedostato¢ny potencidl podniku

Nedostatoéna podnikatelska,
39,6% uverova histodria
’

Nevie / Nechce odpovedat

Vzorka : 159 (iba respondenti ot. ¢. 5 2, alebo 3 — moznost viacerych odpovedi)
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3.5 V pripade, Ze ste v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov ziskali
bankovy uver, aka bola jeho vyska? (Otazka €. 7)

Z tych podnikatel'ov ktori ziskali bankovy Gver viac ako polovica (58,8%) uviedla, Ze vySka
uveru bola od 25 001 do 100 000 EUR, takmer pétina (18,0%) deklarovala, ze vyska tveru bola
menej ako 25 000 EUR.

Graf ¢. 14: VySka bankového uveru
V pripade, Ze ste v priebehu predchadzajticich 12 mesiacov ziskali
bankovy uver, aka bola jeho vySka?
5,3%
5,3%

4,3% = Menej ako 25 000 €

= Od 25 000 € do 100 000 €

= Od 100 001 € do 250 000 €

= Od 250 001 € do 500 000 €
Viac ako 500 000 €

Nevie / Nechce odpovedat

Vzorka : 94 (iba respondenti Ot. ¢. 5. 1)

3.6 V pripade, Ze ste v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov ziskali
bankovy uver, na aky tucel ste ho primarne vyuzili? (Otazka ¢. 8)

Takmer dve pétiny (38,3 %) podnikatelov vyuzili bankovy Gver na prevadzkovy kapital.

Takmer Stvrtina (23,4%) ho pouzila na ndkup nehnutel'nosti, dopravného prostriedku alebo
strojov. Medzi inymi dévodmi uviedli ako najcastejSie nakup tovaru.
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Graf ¢. 15: VyuZitie bankového uveru

V pripade, Ze ste v poslednych 12 mesiacoch ziskali bankovy uver, na aky
ucel ste primarne vyuzili financné prostriedky?

3,2% \ = Prevadzkovy kapital

m Ndkup nehnutelnosti, dopravného
prostriedku, strojov

17,0%
m VVyskumno-vyvojové aktivity

4,3% \

® Propagaciu firmy

Rozvoj medzinarodnych aktivit
firmy
Iné (uvedte) ...

[V)
>3% Nevie / Nechce odpovedat

Vzorka : 94 (iba respondenti Ot ¢. 5. 1 )

3.7 V pripade, Ze ste v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov ziskali
bankovy tver, ¢im ste ho zabezpecili? (Otazka 9)

Vicsina podnikatelov zabezpecila bankovy uver nehnutelnym majetkom (az 35,1%),
takmer kazda piata firma zasobami (17,0%), kazdy Siesty podnikatel’ Cerpajici bankovy uver
ako formu zabezpecenia pouzil hnutel'ny majetok a priblizne desatina (10,6%) ho zabezpecila
ru¢enim inou osobou alebo subjektom.

Graf ¢. 16: Zabezpecenie bankového tveru

V pripade, Ze ste v poslednych 12 mesiacoch ziskali bankovy tver, ¢im
ste ho primarne ,,zabezpecili“?

m Rucenie inou osobou alebo
subjektom

3,2% A
9,6% RN = Nehnutelny majetok
= Hnutelny majetok
= Zasoby
Pohladavky

Iné (uvedte)

Nevie / Nechce odpovedat

Vzorka : 94 (iba respondenti Ot ¢. 5. 1)
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3.8 V pripade, Ze ste ziadali v priebehu predchadzajucich 12 mesiacov
0 leasing, do akej miery ste boli uspesny? (Otazka 10)

Az styri patiny MSP (80,1%) neziadalo v priebehu poslednych 12 mesiacov o leasing.
13,5% podnikatel'ov Ziadalo o leasing a bolo uspokojenych, iba 2,5% Zziadosti podnikatel'ov
nebolo uspokojenych.

Graf ¢. 17: Uspe$nost’ Ziadosti o leasing

V pripade, Ze ste Ziadali v priebehu predchdadzajticich 12 mesiacov o
leasing, do akej miery ste boli Gspesny?

3,8%
2,5%

m Ziadali sme a boli sme
uspokojeni

m Ziadali sme, ale boli sme
neuspokojeni

NeZiadali sme o leasing

Nevie / Nechce odpovedat

N =1 004 respondentov

3.9 Vpripade, Ze ste v priebehu predchadzajiucich 12 mesiacov
ziskali leasing, aka bola jeho vySka? (Otazka ¢.11.)

U viac ako troch $tvrtin podnikatelov (77,4%), ktori ziskali leasing bola jeho vyska
od 25 001 do 50 000 EUR. Viac ako Sest’ percent podnikatel'ov zicastnenych v prieskume
ziskalo leasing vo vyske od 50 001 do 100 000 EUR. Produkt na leasing s hodnotou
pod 10 000 EUR ziskalo 4,4% opytanych, ¢o je zaroven identicky velky podiel u tych, ktori
ziskali leasing v hodnote od 10 001 do 25 000 EUR. Viac ako 100 000 EUR, ale menej ako
250 000 EUR v podobe produktu na leasing ziskali priblizne 2% respondentov v ramci
uskutoéneného prieskumu.
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Graf ¢. 18: VyS$ka leasingu

V pripade, Ze ste v priebehu predchadzajucich 12 mesiacov ziskali leasing,
aka bola jeho vyska?

4,4%

= Menej ako 10 000 €

= Od 10001 € do 25000 €

= 0d 25001 € do 50 000 €

= Od 50 001 € do 100 000 €
0Od 100 001 € do 250 000 €

Nevie / Nechce odpovedat

Vzorka : 137 (iba respondenti Ot ¢. 10. 1)

3.10 Ako sa zmenila finan¢na situacia Vasej firmy od zaciatku pandémie
COVID-19? (Otazka ¢. 12)

U viac ako polovice malych a strednych podnikatelov (55,5%) sa finan¢na situacia
od zaciatku pandémie COVID-19 zhorsila. Pre malo viac nez $tvrtinu MSP (26,7%) sa finan¢na
situacia nezmenila a U viac ako desatiny MSP (12,2%) sa situdcia zlepsila.

Graf ¢. 19: Ako sa zmenila finanéna situacia od zac¢iatku COVID-19?

Ako sa zmenila financna situacia Vasej firmy od zaciatku pandémie

covip?
5,7%

m Zlepsila sa
®m Nezmenila sa
= Zhorsila sa

Nevie / Nechce odpovedat

N =1 004 respondentov
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3.11 Aku finan¢nu podporu zo strany verejného sektora ste v suvislosti
s pandémiou COVID-19 vyuzili od jej zaciatku? (Otazka ¢. 13)
Takmer dve tretiny MSP (63,3%) nevyuzilo zo strany verejného sektora finanént podporu
v suvislosti s pandémiou COVID-19. NajcastejSie MSP vyuzili podporu - prispevok
na udrzanie pracovnych miest (15,7%), prispevok na thrady straty prijmu (14,3%) a dotaciu
na najomné (6,2%).

Graf ¢. 20: Aku finan¢nd podporu zo strany verejného sektora ste vyuzili?

Aku financnu podporu zo strany verejného sektora ste v suvislosti s
pandémiou COVID vyuiili od jej zaciatku?

Nevyuzili sme Ziadnu finan¢nu podporu _ 63,3%
Prispevok na udrzanie pracovnych miest - 15,7%
Prispevok na Uhradu straty prijmu - 14,3%

Dotacia na najomné . 6,2%
Zvyhodnené uvery, zaruky . 5,0%
Dotacie pre autodopravcov I 1,4%

Prispevky pre subjekty v cestovhom ruchu I 1,4%

Dotacie pre subjekty v kreativnom a kultdrnom
priemysle

Iné (uvedte) ...-Text  0,0%

N =1 004 respondentov

3.12 Mali ste pocas pandémie COVID-19 problémy so splacanim bankovych
uverov alebo leasingu? (Otazka €. 14)

Viac ako Stvrtina malych a strednych podnikatel'ov (26,6%) mala problém so splacanim
uverov alebo leasingu. Viac ako desatina MSP (11,4%) mala pocas pandémie COVID-19
vyrazné problémy so splacanim bankovych uverov alebo leasingu. 15,2% MSP mala problémy
S0 splacanim len mierne. Viac ako dve patiny MSP (42,7%) nemali problémy so splacanim
a 30,7% podnikatel'ov nevyuzilo poc¢as pandémie COVID-19 bankové uvery ani leasing.
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Graf ¢. 21: Problémy so splacanim bankovych uverov

Mali ste poc¢as pandémie COVID problémy so splacanim bankovych
uverov alebo leasingu?

= Ano, mali sme vyrazné problémy
= Ano, mali sme mierne problémy
= Nie

NevyuZivali sme bankové uvery
alebo leasing pocas pandémie

N =1 004 respondentov

3.13 Vyuzili ste pocas pandémie COVID-19 odklad splatok bankovych
uverov alebo leasingu? (Otazka €. 15)

84,6% malych a strednych podnikatel'ov nevyuzilo odklad splatok tiverov pocas pandémie
COVID-19. Naopak 15,4% MSP odklad splatok tverov alebo leasingu pocas pandémie
COVID-19 vyuzilo.

Graf ¢. 22: VyuZzitie poc¢as pandémie COVID-19 odklad bankovych tverov alebo leasingu

Vyuzili ste po¢as pandémie COVID odklad splatok bankovych tverov?

= Ano

= Nie

Vzorka : 696 (iba respondenti Ot. ¢. 14 -1,2, alebo 3)
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3.14 Co povaZujete za najdoleZitejSie limitujiice faktory pri ziskavani
bankovych uverov? (Otazka 16)

Za najviac limitujici faktor pri ziskani bankovych tverov povazuju mali a stredni
podnikatelia nepostacujice zabezpecenie uveru (34,5%). Druhym limitujicim faktorom je
podla 25,1% MSP nepriaznivé podnikatel'ské prostredie. Tretim naj€astejSie vyskytujucim sa
faktorom pri ziskavani bankovych uverov podla MSP je kratka podnikatel’skd historia firmy
(17,6%).

Graf ¢. 23: Limitujuce faktory pri ziskavani bankovych uverov

Co povaiujete za najdélezitejsie limitujuce faktory pri ziskavani
bankovych uverov?

Nepostacujuce zabezpecenie

34,5%

Nepriaznivé podnikatelské prostredie

25,1%

Kratka podnikatelska historia firmy

17,6%

Nedostatoéna ochota bank poskytovat Gvery 15,3%

Vysoké urokové miery 12,7%

Nedostatoc¢na konkurencia bank 10,7%

Nevie / Nechce odpovedat - 4,5%

Ziadne z uvedenych - 4,2%
N =1 004 respondentov

3.15 Ako hodnotite moZnosti malych a strednych podnikatelov ziskat

externé financné zdroje z podpornych nastrojov verejného sektora?
(Otazka 17)

Moznosti ziskat’ externé finan¢né zdroje z podpornych nastrojov verejného sektora hodnoti
40% malych a strednych podnikatel'ov za dostato¢né, pricom ako vyborné ich hodnotilo 6,7%
podnikatel'ov. Za takmer nedosiahnutel'né to zase hodnoti viac ako péatina MSP.
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Graf ¢. 24: Moznosti MSP ziskat’ externé financné zdroje

Ako hodnotite moznosti malych a strednych podnikatelov ziskat externé
financné zdroje z podpornych nastrojov verejného sektora?

m Vyborné
= Dostatocné
= Nedostatocné
Takmer nedosiahnutelné

Neviem odpovedat

N =1 004 respondentov

3.16 Ak ste sa Vv priebehu predchadzajicich 12 mesiacov uchadzali o ziskanie
externych zdrojov financovania z verejného sektora, ako sa podl’a
Vasho nazoru zmenili podmienky? (Otazka 18)

Pre pétinu MSP (20,5%) zostali podmienky na ziskanie externych zdrojov financovania
z verejného  sektora nezmenené. Pre 13,5% opytanych sa podmienky zlepsili
(pre 2,3% vyrazne). Len z pohl'adu 5,7% podnikatel'ov sa podmienky zhorsili. Takmer polovica
MSP (44,0%) sa neuchadzala o ziadne verejné zdroje.

Graf ¢. 25: Zmena podmienok o ziskanie externého financovania z verejného sektora

Ak ste sa v priebehu predchadzajucich 12 mesiacov uchadzali o ziskanie
externych zdrojov financovania z verejného sektora, ako sa podla Vasho

nazoru zmenili podmienky?
2,3%
’ = Vyrazne sa zlepsili

= Zlepsili sa
m Zostali nezmenené
44,0%

m Zhorsili sa

Vyrazne sa zhorsili

4,0% Neviem posudit

0, . . , . .
1,7% Neuchadzali sme sa o ziskanie zdrojov
financovania z verejného sektora

N =1 004 respondentov
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3.17 Aké zdroje externého financovania preferujete na zabezpecenie
jednotlivych rozvojovych aktivit Vasej firmy? (Otazka 19)

Najviac preferovany externy finanény zdroj na zabezpecenie jednotlivych rozvojovych
aktivit firmy je podl'a MSP uver. Takmer polovica MSP ho preferuje na nakup nehnutel'nosti
(49,7%), jedna tretia na nakup inej spolo¢nosti (33,6%) a na zavadzanie novych produktov
(32,7%). Grant/dotacia je druhy najpreferovanejsi zdroj financovania, pricom takmer jedna
tretina (29,4 %) ho planuje vyuzit’ na nakup vyrobnych technologii, viac ako jedna pitina
(21,1 %) na vyskumno-vyvojovu ¢innost’.

Graf ¢. 26: Aké zdroje externého financovania preferujete na zabezpecenie jednotlivych
rozvojovych aktivit Vasej firmy

Aké zdroje externého financovania preferujete na zabezpecenie
jednotlivych rozvojovych aktivit Vasej firmy?

Zavadzanie novych produktov 32,7% 9,9% ‘ 35,5%

4,2%1,4%

49,7% 8,6% “ 28,4%

32% 2,1%

Financovanie nakupu nehnutelnosti

Nakup vyrobnych technoldgii 22,2%  16,9% ' 26,4%
/
3,3%1,8%
Expanzia na zahraniéné trhy /zapojenie
., . , 27,8% 8,0% 40,7%
sa do medzinarodnej spoluprace

4,8% - 2,9%

Vyskumno-vyvojova ¢innost 26,7% 14,1% ,I 32,4%

2,5%3,2%

Kupa inej spolo¢nosti 33,6% 4,4° 41,9%

1,6% 2,0%

m Uver

M Zaruka

m Grant / Dotécia

m kapitalové financovanie (predaj akcii vlastnej firmy, vklad investora do zakladného imania

firmy)
Emisia dlhopisov
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3.18 Aké su podPa Vas hlavné dovody nedostatoéného vyuZivania
kapitalového financovania/ rizikového kapitalu? (Otazka 20)

Hlavnym dévodom nedostato¢ného vyuzivania kapitalového financovania je podla takmer
polovice oslovenych malych a strednych podnikatel'ov (43,5%) nedostatok informacii
0 moznostiach ziskania kapitalového financovania. Druhym naj¢astej$im dévodom bol podla
oslovenych MSP nedostato¢ny rozvojovy potencial/ziskovost’ podniku (27,0%). Viac ako
desatina MSP (11,8%) uviedla za dovod nedostatoéné portfolio nastrojov kapitadlového
financovania.

Graf ¢. 27: Hlavné dévody nedostatocného vyuZivania kapitilového financovania/
rizikového kapitalu

Aké su podla Vas hlavné dovody nedostatocného vyuzivania
kapitalového financovania/ rizikového kapitalu?

Nedostatok informacii o moznostiach ziskania

0,
kapitalového financovania 43,5%

Nedostatoény rozvojovy potencial podniku/

[1)
ziskovost podniku 27,0%

Nedostatocné portfdlio nastrojov kapitalového
financovania

11,8%

Neochota poskytnit majetkovd Ucast a prava na
ovladani podniku

9,0%

Iné (uvedte) 3,5%

Nevie / Nechce odpovedat 17,7%

N = 1 004 respondentov

3.19 Aké st podPa Vas hlavné dovody nedostatoéného vyuzivania dlhového
financovania/ vydanie podnikovych dlhopisov? (Otazka 21)

Hlavnym dovodom nedostatoéného vyuzivania dlhového financovania je podla
podnikatel'ov nedostatocna informovanost o moznostiach financovania mimo bankové
financovanie (46,8%). Druhym najCastejSim dovodom je podla MSP, Ze neexistuje dopyt
po podnikovych dlhopisoch malych a strednych podnikatel'ov (23,8%).
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Graf ¢. 28: Hlavné dovody nedostato¢ného vyuzivania dlhového financovania

Aké su podla Vas hlavné dovody nedostatocného vyuzivania dlhového
financovania/ vydanie podnikovych dlhopisov?

Nedostatoénd informovanost o moznostiach
financovania sa mimo bankové financovanie

46,8%

Neexistuje dostatocny dopyt po podnikovych
dlhopisoch malych a strednych podnikov

23,8%

Nedostatoény rozvojovy potencial podniku/
ziskovost podniku

8,6%

Iné (uvedte) 0,0%

Nevie / Nechce odpovedat

32,5%
N = 1 004 respondentov

3.20 Predpokladate, Ze budete v najblizSich dvoch rokoch potrebovat’
externé zdroje financovania? (Otazka 22)

Takmer polovica MSP (47,8%) predpokladd, ze bude v najblizSich rokoch potrebovat
externé zdroje financovania, z toho aZ 16,5% podnikatel'ov uviedlo, Ze urcite bude potrebovat
externé zdroje financovania a 31,3%, Ze ich mozno bude potrebovat. Takmer jedna Stvrtina
opytanych svoje potreby v tomto kontexte nevedela posudit’. 28,2% MSP uviedlo, ze externé
zdroje v najblizsich dvoch rokoch nebude potrebovat'.

Graf ¢. 29: Predpoklad potreby externych zdrojov financovania

vvs

Predpokladate, Ze budete v najblizsich dvoch rokoch potrebovat externé zdroje
financovania?

= Ano urdite
= Ano mozno
= Nie

Neviem to posudit

N = 1004 respondentov
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3.21 Na aky ucel budete v nasledujtcich dvoch rokoch potrebovat’ externé
zdroje financovania? (Otazka 23)

Viacsina MSP  bude Vnasledujiicich dvoch rokoch potrebovat externé zdroje
na financovanie zavadzania novych produktov (40,4%). Na ndkup nehnutelnosti bude
potrebovat’ externé zdroje 29,6% MSP. Tretim najCastejSim Ucelom, na ktory buda MSP
potrebovat’ externé zdroje je expanzia na domacom trhu (26,9%). Viac ako patina MSP (23,5%)
bude potrebovat’ externé zdroje na nakup novych technologii. 17,9% MSP bude potrebovat’
externé zdroje na zabezpecenie prevadzkového kapitalu.

Graf ¢. 30: Na aky ucel budete v nasledujucich dvoch rokoch potrebovat’ externé zdroje
financovania?

Na aky uéel budete v nasledujucich dvoch rokoch potrebovat externé
zdroje financovania?

Zavadzanie novych produktov 40,4%

Nakup nehnutelnosti 29,6%

Expanzia na domdacom trhu 26,9%

Nakup vyrobnych technolégii _ 23,5%
Prevadzkovy kapitdl _ 17,9%
Vyskumno-vyvojova ¢innost - 10,0%
e retanaronesspoinrave - N 0%
Iny ucel (uvedte) [ 4,0%
Nevie / Nechce odpovedat - 10,0%

Vzorka: (n=480, odpovedaju respondenti, ktori v otdzke ¢. 22 uviedli odpoved ¢. 1 alebo €. 2,)

3.22 Aké formy externého financovania predpokladate vyuzit’ v najblizSich
dvoch rokoch? (Otazka 24)

V najblizsich dvoch rokoch predpoklada viac ako polovica MSP vyuzit’ bankovy tver ako
externi formu financovania. Podporu =z verejného sektora ako externé financovanie
predpokladéd vyuzit’ 27,5% malych a strednych podnikatel'ov. Leasing je tretim najcastejSim
predpokladom externého financovania v najblizSich dvoch rokoch, planuje ho vyuzit’ Stvrtina
MSP (24,6%). Takmer kazdy piaty podnikatel’ planuje ako externti formu financovania vyuzit’
ostatny typ p6zicky (od pribuznych alebo priatelov).
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Graf ¢. 31: Aké formy externého financovania predpokladate vyuzit'?

Aké formy externého financovania predpokladate vyuzit v najblizSich
dvoch rokoch?

Bankovy uUver (okrem povoleného precerpania... _54,2%
Podpora z verejného sektora (granty, dotacie,... _ 27,5%
Leasing _ 24,6%
Ostatné po6zicky (od pribuznych a priatelov) _ 19,4%
Povolené precerpanie na beznom ucte... _ 17,5%
Financ¢né zdroje od investora / investorov - 12,9%
Kapitdlové financovanie . 3,3%
P6zicky od podnikov (dodavatelov,... . 2,9%
Dlhové financovanie (emisia podnikovych... I 1,0%
Iné (uvedte) 0,0%

Vzorka: (n=480, odpovedaju

Nevie / Nechce odpovedat l 2,5% respondenti, ktori v otazke ¢. 22
uviedli odpoved ¢. 1 alebo €. 2,)

3.23 Uved’te v diioch priemernu platobnu lehotu dohodnutd s VaSimi
zakaznikmi z podnikatel’ského sektora? (Otazka 25)

Najcastejsia platobna lehota medzi oslovenymi MSP je od 15 do 30 dni, ked’ ju uviedla
takmer polovica MSP (45,2%) . Tretina MSP (32,0%) uviedla priemernt platobna lehotu
od 8 do 14 dni. Platobnt lehotu viac ako mesiac uviedlo 14,1% podnikatel'ov a menej ako 7 dni
takmer desatina podnikatel'ov (8,7%).
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Graf ¢. 32: Priemerna platobna lehota

Uvedte v diioch priemernu platobnu lehotu dohodnutu s Vasimi
zakaznikmi z podnikatel'ského sektora?

® 7 dni a menej
® 8-14 dni
= 15-30 dni

31 dni a viac

N =1 004 respondentov

3.24 Uved’te v dnoch priemerny c¢as, pocas ktorého Vasi zakaznici
Z podnikatel’ského sektora skutone preplatia Vase faktiury?
(Otazka 26)

Takmer polovica (45,8%) MSP uviedla, Ze skutocny priemerny ¢as thrady faktur je
Vv intervale od 15 do 30 dni. Viac ako Stvrtina MSP (26,1%) uviedla, Ze priemerny ¢as uhrady
je viac ako 31 dni. Iba desatina MSP uviedla, ze thrada je menej ako 7 dni (10,1%).

Graf ¢. 33: Realny ¢as preplatenia faktir zakaznikmi

Uvedte v diioch priemerny ¢as, pocas ktorého Vasi zakaznici z
podnikatelského sektora skutocne preplatia Vase faktury?

® 7 dni a menej
= 8-14 dni
= 15-30 dni

31 dni a viac

N = 1004 respondentov
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3.25 AKy podiel z celkovych trzieb Vasej firmy tvoria trzby/platby prijimané
V hotovosti? (Otazka 27)

Viac ako tretina oslovenych MSP neprijima Ziadne hotovostné platby (36,7%). Podiel
hotovosti na celkovych trzbach od 31% do 50% je u takmer patiny MSP (19,3%). Podiel
hotovosti menej ako 10% je u 17,4% malych a strednych podnikatel'ov.

Graf ¢. 34: Podiel prijimanej hotovosti na celkovych trzbach

Aky podiel z celkovych trzieb Vasej firmy tvoria trzby/platby prijimané
v hotovosti

3,7%

2,1%

m Neprijimame Ziadne
hotovostné platby
= Menej ako 10%
® Od 11% do 30%
= Od 31% do 50%
0d 51% do 70%

0d 71% do 99%

100% - vSetky platby prijimame
v hotovosti

N = 1 004 respondentov

3.26 Aké moznosti finanéného vzdelavania vyuzivate pre d’alSi rozvoj Vasho
podnikania? (Otazka 28)

Viac ako jedna tretina oslovenych MSP nevyuZiva Ziadne moZnosti finanéného vzdelavania
pre dalsi rozvoj podnikania (37,0%). NajcastejSie vyuzivanou moznostou financného
vzdeldvania je Stidium odbornej literatury (32,9%). Druhou najvyuZivanejSou moZnostou
finan¢ného vzdelavania su online kurzy na internete (24,5%) a tretou moznostou si odborné
vzdelévacie podujatia (22,4%).
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Graf ¢. 35: Aké mozZnosti finan¢ného vzdelavania vyuzivate?

Aké moznosti finan¢ného vzdelavania vyuzivate pre dalsi rozvoj Vasho
podnikania?

Nevyuzivame Ziadne moznosti financného
y moz 37,0%
vzdeldvania
Studium odbornej literatury (napr. knihy, ¢lanky) _ 32,9%

Online kurzy na internete 24,5%

Odborné vzdeldvacie podujatia 22,4%

VyuZivam sluzby konzultantov 8,3%

Iné (uvedte) 1,2%

N = 1 004 respondentov
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4. Zhrnutie vysledkov

Viac ako tri Stvrtiny (77,8 %) MSP vyuzilo na zaciatku podnikania vlastné financné zdroje,
menej ako pétina uspory inych ¢lenov rodiny (16,6%) a desatina MSP vyuZila bankovy tver.
Takmer dvom piatinam MSP (36,9%) stacilo na rozbeh podnikania menej ako 5 000 EUR.

Pre takmer polovicu MSP (46,8%) nepredstavuje ziskanie externych zdrojov financovania
pre fungovanie a rozvoj firmy prekdzku. Takmer polovica (49,4%) MSP nevyuzila Ziadne
externé zdroje financovania pre ucely svojho podnikania. Takmer tri Stvrtiny malych
a strednych podnikatel'ov (72,1%) neziadalo v poslednom roku o bankovych tver.

Ako najcastejsi dovod neuspokojenia so ziadost'ou o aver MSP (39,6%) uviedli nedostatok
vlastnych zdrojov. Z tych podnikatel'ov, ktori ziskali bankovy Gver, viac ako polovica (58,5%)
uviedla, Ze vySka uveru bola od 25 001 do 100 000 EUR. 38,9% podnikatel'ov vyuzili bankovy
uver na financovanie prevadzkovych ¢innosti. 35,1% podnikatel'ov zabezpecilo bankovy uver
hnutel'nym majetkom.

U viac ako polovice malych a strednych podnikatelov (55,5%) sa finan¢na situdcia
od zaciatku pandémie COVID-19 zhorsila. Takmer dve tretiny MSP (63,3%) nevyuzilo
zo strany verejného sektora finan¢nt podporu V stvislosti s pandémiou COVID-109.

Viac ako Stvrtina malych a strednych podnikatelov (26,6%) mala problém so splacanim
uverov alebo leasingu pocas pandémie COVID-19. 84,6% malych a strednych podnikatel'ov
nevyuzilo odklad splatok averov poc€as pandémie COVID-19.

Za najviac limitujuci faktor pri ziskani bankovych tuverov povazuji mali a stredni
podnikatelia nepostacujuce zabezpe€enie uveru (33,3%). Moznosti ziskat’ externé finan¢né
zdroje z podpornych nastrojov verejného sektora hodnoti 40% malych a strednych
podnikatel'ov za dostatocné.

U pétiny MSP (20,5%) zostali podmienky pre ziskanie externych zdrojov financovania
z verejného sektora nezmenené. Takmer polovica MSP (44,0%) sa neuchadzala o ziadne
verejné zdroje. Najviac preferovany externy finan¢ny zdroj je podla MSP uver na nakup
nehnutelnosti (49,7%).

Hlavnym dévodom nedostato¢ného vyuzivania kapitdlového financovania je podla takmer
polovice oslovenych malych a strednych podnikatelov (43,5%) nedostatok informaécii
0 moZnostiach ziskania kapitdlového financovania. Hlavnym doévodom nedostato¢ného
vyuzivania dlhového financovania je nedostatocna informovanost’ 0 moZnostiach financovania
mimo bankové financovanie (46,8%).

Takmer polovica MSP (47,8%) predpoklada, Ze bude v najbliz§ich rokoch potrebovat
externé zdroje financovania, z toho az 16,5% podnikatel'ov uviedla, Ze urcite bude potrebovat’
externé zdroje financovania a 31,3%, ze ich mozno bude potrebovat. Dve péatiny MSP budu
Vv nasledujucich dvoch rokoch potrebovat’ externé zdroje na financovanie zavadzania novych
produktov.

V najbliz§ich dvoch rokoch predpokladd vyuzit bankovy uver ako externu formu
financovania viac ako polovica MSP (54,2%). Viac ako tretina oslovenych MSP neprijima
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ziadne hotovostné platby (36,7%). Az 37% oslovenych MSP nevyuZiva Ziadne moZnosti
finan¢ného vzdeldvania pre d’al$i rozvoj svojho podnikania.
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6. Metodika prieskumu

Zber informécii od respondentov sa realizoval prostrednictvom telefonického prieskumu
za pouzitia metody CATI. Uvedent metédu mozno charakterizovat’ ako kvantitativnu metédu
zberu udajov, prostrednictvom ktorej profesionalni operatori telefonicky kontaktuju vybrana
skupinu respondentov. Rozhovor sa nasledne riadi pripravenou Struktirou otazok a odpovedi
formou dotaznika. Prieskum zamerany na monitorovanie financovanie MSP sa uskutocnil
V mesiaci oktober/november 2021. Zber tidajov sa realizoval na zéklade dotaznika, ktory
spracovala Slovak Business Agency. Dotaznik pozostaval z 35 uzavretych otdzok. Vyberova
reprezentativna vzorka o velkosti 1004 respondentov bola vytvorend stratifikovanym
nahodnym vyberom zo zakladného suboru malych a strednych podnikov, ktori v roku 2021
vykonavali podnikatel'skti ¢innost’ na izemi Slovenskej republiky. Respondenti prieskumu boli
predstavitelia podnikatel'skych subjektov s rozhodovacou pravomocou, teda majitelia firiem,
generalni riaditelia, vykonni riaditelia alebo kompetentni pracovnici povereni odpovedat’ na
otazky zodpovednou osobou vo firme s rozhodovacou pravomocou. Ako stratifikacné kritéria
boli pouzité Styri znaky:

e Rozdelenie podnikatel'skych subjektov podl'a pravnej formy, pricom fyzické osoby —
podnikatelia boli v pocetnosti reprezentované 250 respondentmi a MSP — pravnické
osoby (podniky) boli v prieskume zastapené 750 respondentmi.

e Rozdelenie MSP — pravnickych osob (750) podl'a po¢tu zamestnancov v nasledovne;j
Struktire: 450 mikropodnikov (podniky s 0 az 9 zamestnancami), 200 malych podnikov
(podniky s 10 az 49 zamestnancami) a 100 strednych podnikov (podniky s 50 az 249
zamestnancami).

e Rozdelenie podnikatel'skych subjektov podl'a ich sidla z hI'adiska regiondlneho ¢lenenia
na arovni NUTS 3 na: Bratislavsky, Trnavsky, Tren¢iansky, Nitriansky, Zilinsky,
Banskobystricky, PreSovsky a Kosicky kraj.

e Rozdelenie podnikatel'skych subjektov podla hlavného druhu ekonomickej ¢innosti
zapisanej do Obchodného registra na zaklade klasifikdicie SK NACE, pricom
kategorizacia hlavnych ekonomickych cinnosti bola stanovana nasledovne:
podohospodarstvo (sekcia A); priemysel (sekcia B, C, D, E); stavebnictvo (sekcia F);
obchod (sekcia G); ubytovanie a stravovanie (sekcia I); doprava, informacné a
komunika¢né ¢innosti (sekcia H, J); obchodné sluzby (sekcia K, L, M, N) a ostatné
sluzby (sekcia O, P, Q, R, S).
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7. Dotaznik

1. Aké finan¢né zdroje ste vyuzili na zaciatok svojho podnikania? (moznost' vyberu
viacerych odpovedi)
1 Vlastné uspory
2 Uspory inych &lenov rodiny
3 Neformalna pdzicka od znamych alebo pribuznych
4 Bankovy uver
5 Prispevok na zadatie podnikania z Uradu prace
6 Pozicka od inej firmy/institacie
7 Leasing
8 Financné zdroje od investora/investorov
9 Iny zdroj (uvedte) ....
10 neviem

2. Kol’ko finanénych prostriedkov ste potrebovali na rozbeh Vasho podnikania?
Menej ako 5 000 €

Od 5001 € do 15000 €

Od 15 001 € do 25 000 €

Od 25 001 € do 100 000 €

Od 100 001 € do 250 000 €

Viac ako 250 001 €

oOOOTh WDN P

3. Predstavuje pre Vasu firmu ziskavanie externych zdrojov financovania prekazku pre
fungovanie a rozvoj Vasej firmy? (iba jedna odpoved’)
1 Nie je to ziadna prekazka
2 Je to len mierna prekazka
3 Je to vazna prekazka
4 Je to rozhodujuca prekazka
5 neviem

4. Aké zdroje externého financovania vyuZivala Vasa firma v priebehu
predchadzajicich 12 mesiacov? (mozZnost’ vyberu viacerych odpovedi)

Bankovy tver (okrem povoleného precerpania na beznom ucte)

Povolené pre¢erpanie na beznom ucte (kontokorent)

Ostatné p6zicky (od podnikov, pribuznych a priatel'ov)

Leasing

Podpora z verejného sektora (granty, dotacie, prispevky, navratna pomoc)

Kapitalové financovanie (predaj akcii vlastnej firmy, vklad investora do zakladného

imania firmy)

Dlhov¢ financovanie (vydanie/emisia podnikovych dlhopisov)

8 Iné (uvedte)...

9 Nevyuzili sme Ziadne externé zdroje

OOl WN -

\l

5. 'V pripade, Ze ste zZiadali v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov o bankovy uver
z komer¢nej banky, do akej miery ste boli ispesny? (iba jedna odpoved’)
1 Ziadali sme a boli sme plne uspokojeni
2 Ziadali sme a boli sme ¢&iastoéne uspokojeni
3 Ziadali sme, ale boli sme neuspokojeni
4 Neziadali sme o bankovy uver
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5 neviem

6. V pripade, Ze ste neboli plne uspokojeny so svojou Ziadost’ou o bankovy uver, aké boli
dovody zamietnutia? (odpovedaji respondenti, ktori v otazke ¢. 5 uviedli odpoved’ ¢. 2
alebo €. 3; moznost’ vyberu viacerych odpovedi)

Nedostatocné zabezpecenie

Nedostatok vlastnych zdrojov

Slaby uverovy rating

Nedostato¢ny potencial podniku

Nedostatocna podnikatel'ska, iverova historia

neviem

OO WN

7. 'V pripade, Ze ste v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov ziskali bankovy uver, aka
bola jeho vySka? (odpovedaju respondenti, ktori v otdzke €. 5 uviedli odpoved’ €. 1, iba
jedna odpoved)

Menej ako 25 000 €

Od 25 000 € do 100 000 €

Od 100 001 € do 250 000 €

Od 250 001 € do 500 000 €

Viac ako 500 000 €

neviem

OO Ol WN -

8. V pripade, Ze ste v poslednych 12 mesiacoch ziskali bankovy uver, na aky ucel ste
primarne vyuzili finanéné prostriedky? (odpovedaju respondenti, ktori v otdzke €. 5
uviedli odpoved’ €. 1, iba jedna odpoved’)

Prevadzkovy kapital

Nékup nehnutel'nosti, dopravného prostriedku, strojov

Vyskumno-vyvojové aktivity

Propagéciu firmy

Rozvoj medzinarodnych aktivit firmy

In¢ (uvedte) ...

neviem

~No ok~ owN -

9. V pripade, Ze ste v poslednych 12 mesiacoch ziskali bankovy tver, ¢im ste ho primarne
zabezpecili? (odpovedaju respondenti, ktori v otdzke ¢. 5 uviedli odpoved’ €. 1, iba jedna
odpoved)

Rucenie inou osobou alebo subjektom

Nehnutel'ny majetok

Hnutel'ny majetok

Zasoby

Pohladavky

Iné (uved’te) ...

neviem

~NoO Ok~ W -

10. V pripade, Ze ste Ziadali v priebehu predchadzajucich 12 mesiacov o leasing, do akej
miery ste boli uspeSny? (iba jedna odpoved’)
1 Ziadali sme a boli sme uspokojeni
2 Ziadali sme, ale boli sme neuspokojeni
3 Neziadali sme o leasing
4 neviem
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11.

12.

13.

~No ok, wWwN -

V pripade, Ze ste v priebehu predchadzajucich 12 mesiacov ziskali leasing, aka bola
jeho vySka? (odpovedaju respondenti, ktori v otazke ¢. 10 uviedli odpoved’ €. 1, iba jedna
odpoved’)

Menej ako 10 000 €

Od 10 001 € do 25 000 €

0Od 25 001 € do 50 000 €

0Od 50 001 € do 100 000 €

Od 100 001 € do 250 000 €

Viac ako 250 000 €

neviem

AKko sa zmenila finan¢na situdcia Vasej firmy od zaciatku pandémie COVID?
1 Zlepsila sa

2 Nezmenila sa

3 Zhorsila sa

4 Neviem

Akt finanéna podporu zo strany verejného sektora ste v stvislosti s pandémiou

COVID vyuzili od jej za¢iatku? (moZznost’ vyberu viacerych odpovedi)

14.

15.

16.

Prispevok na udrzanie pracovnych miest

Prispevok na uhradu straty prijmu

Dotacia na ndjomné

Zvyhodnené uvery, zaruky

Dotacie pre subjekty v kreativnom a kultirnom priemysle
Prispevky pre subjekty v cestovnom ruchu

Dotacie pre autodopravcov

Iné (uvedite)...

Nevyuzili sme ziadnu finan¢nt podporu

O©CoOoO~NO Ol WN -

Mali ste pocas pandémie COVID problémy so splacanim bankovych uverov alebo
leasingu?

1 Ano, mali sme vyrazné problémy

2 Ano, mali sme mierne problémy

3 Nie

4 Nevyuzivali sme bankové uvery alebo leasing pocas pandémie

Vyuzili ste po¢as pandémie COVID odklad splatok bankovych tiverov alebo leasingu?
(odpovedaju respondenti, ktori v otazke ¢. 14 uviedli odpoved’ €. 1, €. 2 alebo €.3)

1 Ano

2 Nie

Co povaZujete za najddleZitejSie limitujice faktory pri ziskavani bankovych

uverov? (moznost’ vyberu viacerych odpovedi)

SOOIk WN P

Nepostacujuce zabezpecenie

Vysoké trokové miery

Nedostatocna ochota bank poskytovat tvery
Kratka podnikatel'skd historia firmy
Nedostato¢na konkurencia bank
Nepriaznivé podnikatel'ské prostredie
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7 Ziadne z uvedenych
8 neviem

17. Ako hodnotite moZnosti malych a strednych podnikatel’ov ziskat’ externé finan¢né
zdroje z podpornych nastrojov verejného sektora? (iba jedna odpoved’)

1 Vyborné

2 DostatoCné

3 Nedostatocné

4 Takmer nedosiahnutel'né
5 Neviem odpovedat’

18. Ak ste sa v priebehu predchadzajicich 12 mesiacov uchadzali o ziskanie externych
zdrojov financovania z verejného sektora ako sa podPa Vasho nazoru zmenili
podmienky? (iba jedna odpoved’)

Vyrazne sa zlepsili

Zlepsili sa

Zostali nezmenené

Zhorsili sa

Vyrazne sa zhorsili

Neuchadzali sme sa o ziskanie zdrojov financovania z verejného sektora
Neviem posudit’

~No o, owN -

19. Aké zdroje externého financovania preferujete na zabezpecenie jednotlivych
rozvojovych aktivit Vasej firmy?

1 aver

2 zéaruka

3 grant / dotacia

4 kapitalové financovanie (predaj akcii vlastnej firmy, vklad
investora do zdkladného imania firmy)

5 emisia dlhopisov

99 neviem

Uved'te prosim preferovanu odpoved’ 1 2 3 4 |5

99

A Zavadzanie novych produktov

B Financovanie ndkupu nehnutel'nosti
p

C Nakup vyrobnych technologii

D Expanzia na zahrani¢né trhy /zapojenie sa do
medzinarodnej spoluprace

E Vyskumno-vyvojové ¢innost’

F Kupa inej spolo¢nosti

20. Aké su podla Vas hlavné dovody nedostatoéného vyuZivania kapitialového
financovania/ rizikového kapitalu? (moznost’ vyberu viacerych odpovedi)

Nedostatocny rozvojovy potencial podniku/ ziskovost’ podniku

Neochota poskytnut’ majetkovi Gi¢ast’ a prava na ovladani podniku
Nedostatocné portfolio nastrojov kapitalového financovania

Nedostatok informécii o moznostiach ziskania kapitdlového financovania
Iné (uvedte) ....

Neviem

SOOIk WN P
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21.

Aké su podlPa Vas hlavné dovody nedostatoéného vyuzivania dlhového

financovania/ vydanie podnikovych dlhopisov? (moznost’ vyberu viacerych odpovedi)

1
2

o Ol bk Ww

22.

Nedostatocny rozvojovy potencial podniku/ ziskovost’ podniku

Nedostato¢na informovanost’ 0 moznostiach financovania sa mimo bankové
financovanie

Nedostatok informdacii o moznostiach financovania prostrednictvom vydania dlhopisov
Neexistuje dostato¢ny dopyt po podnikovych dlhopisoch malych a strednych podnikov
Iné (uvedite) ....

neviem

Predpokladite, Ze budete v najblizSich dvoch rokoch potrebovat’ externé zdroje

financovania? (iba jedna odpoved’)

1
2
3
4

23.

Ano urtite

Ano mozno

Nie

Neviem to posudit’

Na aky ucel budete v nasledujicich dvoch rokoch potrebovat’ externé zdroje

financovania? (odpovedaju respondenti, ktori v otazke ¢. 22 uviedli odpoved’ ¢. 1 alebo ¢.
2, moznost’ vyberu viacerych odpovedi)

O©Ooo~NOoO ol wWwN -

24,

25.

Prevadzkovy kapital

Zavédzanie novych produktov

Nakup nehnutelnosti

Nakup vyrobnych technologii

Expanzia na domacom trhu

Expanzia na zahrani¢né trhy /zapojenie sa do medzinarodnej spoluprace
Vyskumno-vyvojova ¢innost’

Iny tcel (uved’te) ....

neviem

Aké formy externého financovania predpokladate vyuzit’ v najbliZSich dvoch

rokoch? (odpovedajti respondenti, ktori v otazke ¢. 22 uviedli odpoved ¢. 1 alebo ¢. 2,
moznost’ vyberu viacerych odpovedi)

O©CoOoO~NO Ol WN P

Bankovy tver (okrem povoleného precerpania na beznom ucte)

Povolené pre¢erpanie na beznom ucte (kontokorent)

P6zicky od podnikov (dodavatel'ov, odberatel'ov, partnerskych podnikov)
Ostatné p6zicky (od pribuznych a priatel'ov)

Finan¢né zdroje od investora/investorov

Leasing

Podpora z verejného sektora (granty, dotacie, prispevky, navratna pomoc)
Kapitéalové financovanie

Dlhov¢ financovanie (emisia podnikovych dlhopisov)

10 Iné (uvedte)
11 neviem

Uved’te v diioch priemernd platobnu lehotu dohodnutd s VaSimi zakaznikmi

Z podnikatel’ského sektora?
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26.

Uved’te v diioch priemerny ¢as, poc¢as ktorého Vasi zakaznici z podnikatel’ského

sektora skutocne preplatia VasSe faktiry?

27.

AKky podiel zcelkovych trzieb VaSej firmy tvoria trzby/platby prijimané

v hotovosti?

~No ok, wWwN -

28.

neprijimame Ziadne hotovostné platby
menej ako 10%

od 11% do 30%

od 31% do 50%

od 51% do 70%

od 71% do 99%

100% - vsetky platby prijimame v hotovosti

Aké moznosti financného vzdeldvania vyuzivate pre dal$i rozvoj Vasho

podnikania? (moznost’ vyberu viacerych odpovedi)

OO, WN B

29.

~No ok, wN -

30.

31.

Odborné vzdelavacie podujatia

Online kurzy na internete

Stadium odbornej literatiiry (napr. knihy, ¢lanky)
Vyuzivam sluzby konzultantov

Iné (uvedite) ....

Nevyuzivame ziadne moznosti finanéného vzdelavania

Triediace otazky
Kol’ko zamestnancov ma Vasa firma?

Ziadnych

1 az 3 zamestnancov

4 az 5 zamestnancov

6 az 9 zamestnancov

10 az 19 zamestnancov
20 az 49 zamestnancov
50 az 249 zamestnancov

V ktorom okrese sidli Vasa firma?

Ktora z nasledovnych ¢innosti je vo VaSom podnikani v sti¢asnosti hlavna (podPa

Statistickej klasifikacie ekonomickych ¢innosti SK NACE)? (iba jedna odpoved’)

1
2
3
4
5

©O© o0 ~NO»

PolI'nohospodarstvo, lesnictvo a rybolov

Tazba a dobyvanie

Priemyselna vyroba

Dodavka elektriny, plynu, pary a studené¢ho vzduchu

Dodavka vody; Cistenie a odvod odpadovych vod, odpady a sluzby odstranovania
odpadov

Stavebnictvo

Vel'koobchod a maloobchod; oprava motorovych vozidiel a motocyklov

Doprava a skladovanie

Ubytovacie a stravovacie sluzby

41


http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##
http://www.statistics.sk/wmetis/klas_s/uroven.jsp?vID=11&lID=51##

Pristup MSP k financovaniu, vratane financovania mikropodnikov a zacinajucich podnikov SBA

32.

10
11
12
13
14
15
16
17
18

Informacie a komunikacia

Finan¢né a poistovacie ¢innosti
Cinnosti v oblasti nehnutel'nosti
Odborné, vedecké a technické ¢innosti
Administrativne a podporné sluzby
Vzdelavanie

Zdravotnictvo a socidlna pomoc
Umenie, zabava a rekreacia

Ostatné ¢innosti

V akej faze zivotného cyklu sa nachadza v sucasnosti Vasa firma? (iba jedna

odpoved’)

1
2
3

o1

33.

~No o, owN -

34.

B W N

35.

OOl WN

Zacatie podnikatel’'skej ¢innosti - produkt, sluzba zatial’ neobchodovana
Zaciato¢ny rozvoj — prvotny rast podniku po zacati ¢innosti
Expanzia — d’alsi rast ako dosledok zavadzania novych produktov alebo prenikania na
nové trhy
Féza zrelosti — stabilnd vykonnost’ podniku
Féza utlmu podnikatel'skej aktivity
neviem
AKa4 je pravna forma Vasej firmy?
Zivnostnik
Spolo¢nost’ s ru¢enim obmedzenym
Akciova spolocnost’
Zahrani¢né osoba
Slobodné povolanie
Samostatne hospodariaci rol'nik
Iné forma (napr. druzstvo, komanditna spolo¢nost’, verejno-obchodné spolo¢nost’,
jednoduché spolocnost’ na akcie)

Kedy bola zaloZena Vasa firma?

v obdobi 2019 — 2021 (menej ako 3 roky)
v obdobi 2016 — 2018 (od 3 do 5 rokov)
v obdobi 2011 — 2015 (od 5 do 10 rokov)
v obdobi 2010 a skor (10 a viac rokov)

Aké priemerné ro¢né trzby dosahuje Vasa firma?
od 0 do 20 000 eur

od 20 001 do 50 000 eur

od 50 001 do 100 000 eur

od 100 001 do 500 000 eur

od 500 001 do 2 000 000 eur

viac ako 2 000 0000 eur
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